
 

 

 

 
Arcserve holt René Claus als neuen 
EMEA MSP Sales Director an Bord 

 
Arcserve setzt in DACH und der gesamten EMEA-Region verstärkt auf 

das Managed Service Business und baut sein MSP-Team mit 

ausgewiesenen Spezialisten weiter aus 

 

DRAPER/MÜNCHEN, 27. JUNI 2023 – Arcserve stärkt sein Managed-

Service-Provider-Geschäft mit dem langjährig erfahrenen MSP-Spezialisten 

René Claus. Seit Juni 2023 ist Claus als EMEA MSP Sales Director bei 

Arcserve, um den Geschäftsbereich des Service Providing in der Region 

maßgeblich weiterzuentwickeln. Er berichtet direkt an Richard Massey, Vice 

President Sales EMEA. In seiner Position ist Claus direkter Ansprechpartner 

für die Channel-Partner, die MSP als Business-Chance verstehen und diesen 

Geschäftsbereich gemeinsam mit Arcserve ausbauen möchten. 

 

„Das MSP-Geschäft ist ein ständig expandierendes Universum, in dem 

Technologie und Zusammenarbeit nahezu unbegrenzte Möglichkeiten 

eröffnen. Innerhalb dieses sich ständig wandelnden Umfelds positioniert sich 

Arcserve als vertrauenswürdiger Begleiter, der Hand in Hand mit seinen MSP-

Partnern die Türen zu Fortschritt und Innovation aufstößt. Dank eines 

breitgefächerten Angebots an verlässlichen Lösungen und einem 

tiefgreifenden Verständnis für die Bedürfnisse von Managed Service 

Providern, legt Arcserve den Grundstein für eine lukrative Zukunft im MSP-

Markt“, beschreibt René Claus seine neue Verantwortung. 

 

René Claus kommt vom Security-Spezialisten Sophos, wo er als Manager 

Channel Sales MSP für Central Europe in enger Zusammenarbeit mit den 

Partnern das Business mit Erfolg ausbaute. Zuvor war der 

Wirtschaftswissenschaftler als Business Development Manager mit der 
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Entwicklung des MSP-Programms bei ESET beschäftigt. Seine Karriere im 

Channel- und Partner-Business startete René Claus 1996 beim Value Add 

Distributor ADN, wo er über elf Jahre Zugehörigkeit zum Business 

Development Manager aufstieg. 

 

„Der Schutz von Daten sowie das Backup und Recovery sind beim heutigen 

Risiko für einen Datenverlust existenziell. Gleichzeitig haben sehr viele 

Unternehmen nicht die Chance, ein eigenes Experten-Team dauerhaft zu 

etablieren. Hier kommen die MSPs ins Spiel. Die Chancen der MSPs, in 

diesem Markt der Datensicherungslösungen sehr erfolgreich zu sein, sind 

enorm hoch“, erklärt Richard Massey Vice President Sales EMEA. „Um 

dieses Geschäft weiter auszubauen, ist es sowohl für unsere MSP-Partner als 

auch für uns als Hersteller enorm wichtig, anerkannte und langjährig 

erfahrene Spezialisten an Bord zu haben. Mit René Claus haben wir genau 

diesen Spezialisten gefunden.“ 

 

Folgen Sie Arcserve auf LinkedIn oder Twitter und lesen Sie unsere neuesten 

Artikel zum Thema Datenschutz und -management im Arcserve Blog. 

  

https://www.linkedin.com/company/arcserve
https://twitter.com/arcserve
https://info.arcserve.com/blog


 

 

 

 

### 
 
Über Arcserve 
 
Arcserve gehört weltweit zu den Top-5-Herstellern von Datensicherungslösungen 
und bietet als Anbieter von Unified Data Resilience Lösungen eine einheitliche 
Plattform für die Ausfallsicherheit von Daten an. Das Unternehmen stellt das 
breiteste Spektrum an Best-in-Class-Lösungen für die Verwaltung, den Schutz und 
die Wiederherstellung aller Datenumgebungen zur Verfügung. Die Lösungen von 
Arcserve eignen sich für KMUs und Großunternehmen, unabhängig von deren 
Standort und der Komplexität der Infrastruktur. Sie beseitigen die Komplexität und 
bieten gleichzeitig erstklassigen, kosteneffizienten, flexiblen und massiv skalierbaren 
Datenschutz und Sicherheit für alle Datenumgebungen. Dazu gehören On-Prem-, 
Off-Prem- (einschließlich DRaaS, BaaS und Cloud-to-Cloud), hyperkonvergente und 
Edge-Infrastrukturen. Dank der fast drei Jahrzehnte langen Erfahrung des 
Unternehmens mit preisgekrönten IP-Lösungen und der kontinuierlichen 
Konzentration auf Innovation können Partner und Kunden, darunter MSPs, VARs, 
LARs und Endbenutzer, sicher sein, dass sie den schnellsten Weg zu Daten-
Workloads und -Infrastrukturen der nächsten Generation finden. Arcserve ist ein zu 
100 Prozent channelorientiertes Unternehmen, das in über 150 Ländern vertreten ist 
und mit 19.000 Vertriebspartnern die kritischen Datenbestände von 235.000 Kunden 
schützt.  
Erfahren Sie mehr unter arcserve.com und folgen Sie Arcserve auf Twitter oder 
LinkedIn. 
 
Unternehmenskontakt 
Jock Breitwieser 
Arcserve 
+1 408.800.5625 
jock.breitwieser@arcserve.com 
 
Agenturkontakt 
TC Communications 
Arno Lücht 
+49 8081 9546-19 
Thilo Christ 
+49 8081 9546-17 
arcserve@tc-communications.de 
 

 

http://www.arcserve.com/
https://twitter.com/Arcserve?ref_src=twsrc%5Egoogle%7Ctwcamp%5Eserp%7Ctwgr%5Eauthor
https://www.linkedin.com/company/arcserve/
mailto:jock.breitwieser@arcserve.com
mailto:arcserve@tc-communications.de

